
La vis expansiva del derecho de 
la competencia hace que todas 
las empresas deban contar con 
asesoramiento en este campo. 
Esta intensificación te permitirá 
analizar con sumo detalle las 
cuestiones más complejas del 
derecho de la competencia desde 
la óptica de la empresa en ámbitos 
como la contratación mercantil 
(distribución, agencia, franquicia, 
etc.), M&A (adquisición, fusiones, 
joint-ventures, etc.), IP/IT, etc. 
También nos permitirá conocer y 
valorar los riesgos en los que está 
inmersa la empresa en materia de 
Derecho de la Competencia y nos 
permitirá conocer desde cómo 
afrontar una inspección hasta cómo 
establecer sistemas de prevención 
de infracciones de derecho de la 
competencia.

Contratación y Derecho 
a la competencia

esade.edu/lawLaw 
School

¿Por qué cursar 
este programa?

DATOS DEL 
PROGRAMA

Lugar de realización
Esade
Campus Barcelona
Avda. Pedralbes, 60-62

Fechas
Del 7 de mayo al 25 de junio de 
2026

Formato
Presencial / Online

Coordinador
Javier Menor
Socio Baker & McKenzie

Importe de la matrícula 3.750€

Profesionales del mundo jurídico que 
quieran actualizar sus conocimientos en 
derecho mercantil, con una sólida base 
teórica y una visión muy práctica.

Perfil del participante

Lidera los retos más complejos 
del derecho de la competencia



Para más 
información
Admisiones Masters  
& Posgrados Law School

mastersderecho@esade.edu 
+34 93 554 35 32

Esade Law School se reserva el derecho de 
modificar o de cancelar este programa si 
considera que no se cumplen los requisitos 
necesarios para el éxito del mismo.
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Visión transversal de los 
impactos del Derecho de 
la Competencia en la “vida 
legal” de las empresas. El rol 
de la asesoría jurídica.

Elementos a tomar en 
consideración en la definición 
de nuestros principales 
acuerdos comerciales: 
distribución, agencia, 
franquicia, etc.

Joint-venture.

¿Podemos ser ayudados 
por las instituciones 
públicas nacionales, locales, 
extranjeras?
Subvenciones, exenciones 
impositivas, acuerdos con 
Administraciones Públicas.

Private enforcement 
vs. Public enforcement. 
Consecuencias de las 
vulneraciones de la normativa 
de competencia.

Estrategias “defensivas”  
de las empresas ante ilícitos 
de competencia.

Políticas comerciales 
de las empresas y su 
internacionalización. 
Fundamentos económicos del 
Derecho de la Competencia.

Política de crecimiento 
inorgánico: adquisición de 
empresas y ramas de actividad. 
Tratamiento en la redacción 
de contratos (SPA, ancillary 
agreements, etc.).

Interacción de nuestra 
empresa con nuestros 
competidores: interacciones 
permitidas vs. interacciones 
ilícitas. ¿Cómo comportarnos 
en el marco de las asociaciones 
empresariales?

IP/IT Rights y el Derecho  
de la Competencia.

Comercio on-line; geoblocking 
y cómo interacciona el Derecho 
de la Competencia con las 
nuevas tecnologías.

¿Cómo utilizar el Derecho de 
la Competencia para corregir 
conductas restrictivas 
de la competencia de mis 
competidores, proveedores, 
clientes, etc.?

Contenido


